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Вопросник для клиента 
на индивидуальный консалтинг
Чтобы я смог оценить перспективы развития вашего бизнеса и возможность увеличения объема продаж за ближайшие 3 месяца на 45%, ответьте на все вопросы и отправьте анкету мне в течение 2-х дней после получения.
С уважением, Владислав Марясов.
www.maryasov.biz

1. Сфера вашей деятельности:

2. Название компании (бренда):

3. Населенный пункт и его численность:

4. Точный адрес компании:
5. Сколько у вас конкурентов (шт): 
6. В чем ваша уникальность (отличие от конкурентов и выгода для клиентов):

7. Примерный объем рынка на территории вашего населенного пункта или района (руб.):
Формула: Количество игроков на рынке * Средний объем продаж в месяц = Объем рынка

8. Сколько лет вы на рынке:

9. Объем клиентской базы (шт.):

10. В каком видео хранится и ведется клиентская база (бумажный, электронный):

11. Какие данные клиентов вы имеете (личные данные):

12. Ваш средний объем продаж в месяц (руб.):

13. Ваш средний объем продаж в неделю (руб.):

14. Ваша чистая прибыль в месяц (руб.):

15. Ваша средняя наценка на товар или услугу (в %):

16. Сезонность бизнеса (месяца подъема и спада):

17. Какие каналы рекламы вы используете 
(напротив используемого канала поставить крестик):

	№
	Наименование рекламных инструментов
	Если используете, поставьте «Х»

	1
	Интернет
	

	2
	Телевидение
	

	3
	Печатные СМИ
	

	4
	Наружная реклама
	

	5
	Полиграфическая продукция
	

	6
	Внутренняя реклама
	

	7
	Сарафанное радио
	

	8
	Партнерский маркетинг
	

	9
	
	

	10
	
	


18. Оцените эффективность каналов рекламы для своего бизнеса 
по 10 шкале исходя из опыта:  

	№
	Наименование рекламных инструментов
	Эффективность по 10 бальной шкале

	1
	Интернет
	

	2
	Телевидение
	

	3
	Печатные СМИ
	

	4
	Наружная реклама
	

	5
	Полиграфическая продукция
	

	6
	Внутренняя реклама
	

	7
	Сарафанное радио
	

	8
	Партнерский маркетинг
	

	9
	
	

	10
	
	


19. Напишите 10 инструментов рекламы, которые вы используете постоянно и их эффективность по 10 бальной шкале (листовки, визитки, радио ролики, контекстная реклама в Яндексе или Google, таргетированная реклама в социальной сети, спам рассылки, ТВ ролики и другие).


	№
	Наименование рекламных инструментов
	Эффективность по 10 бальной шкале

	1
	
	

	2
	
	

	3
	
	

	4
	
	

	5
	
	

	6
	
	

	7
	
	

	8
	
	

	9
	
	

	10
	
	


20. Собираете ли вы отзывы клиентов, и в каком виде (аудио, текст, видео):


21. Нарисуйте организационную структуру вашей компании в виде схемы: 





22. Размер ассортимента ваших товаров или услуг (в шт.):
Если прайс-лист имеет менее 100 позиций, то прикрепите прайс-лист к вопроснику.


23. Ваши контакты и реквизиты для договора:



24. Выберет тариф на консалтинг:

Директор (Вы)





Бухгалтер





Продавец 1





Продавец 2





Старший продавец





Грузчик








Анкету отправляйте по адресу: vladislavmaryasov@yandex.ru
с пометкой в теме: «Вопросник для консалтинга»

